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Wymagania wstepne

The student has basic knowledge of the basics of construction; The student is able to obtain information
from the indicated sources and analyze engineering activities undertaken; The student is aware of the need
to constantly update and supplement construction knowledge and take responsibility in professional work;
The student is aware of the issues of standardization in construction

Cel przedmiotu

Nabycie przez Studenta podstawowej wiedzy i umiejetnosci z zakresu uregulowan prawnych w normalizacji
oraz procesu zawierania umow i negocjacii.

Przedmiotowe efekty uczenia sie

Wiedza:

1. Zna prawo budowlane, normy krajowe (PN) i europejskie (EN) oraz warunki techniczne realizacji
obiektéw budowlanych, a takze podstawowe pojecia i zasady z zakresu ochrony witasnosci przemystowej
i prawa autorskiego.

2. Ma podstawowg wiedze na temat wptywu realizacji inwestycji budowlanych na srodowisko oraz



rozumie potrzebe wdrazania zasad zrbwnowazonego rozwoju.
3. Ma podstawowg wiedze ogding w zakresie projektowania obiektéw infrastruktury ogolnej oraz
transportu drogowego i kolejowego.

Umiejetnosci:

1. Potrafi pozyskiwac¢ informacje z literatury, baz danych oraz innych wiasciwie dobranych zrédet; potrafi
integrowac¢ uzyskane informacje, dokonywac ich interpretaciji i oceny, a takze wycigga¢ wnioski,
formutowac i uzasadniac opinie i stanowiska oraz dyskutowaé o nich.

2. Umie dokonac klasyfikacji obiektow budowlanych.

3. Potrafi — przy formutowaniu i rozwigzywaniu zadan inzynierskich w zakresie budownictwa dostrzegac¢
ich aspekty systemowe i pozatechniczne, w tym aspekty etyczne.

Kompetencje spoteczne:

1. Posiada umiejetnos¢ adaptowania sie do nowych i zmieniajgcych sie okolicznosci, potrafi okresli¢
priorytety przy realizacji okreslonego przez siebie i innych zadania, dziatajac m.in. w interesie publicznym
oraz z uwzglednieniem celéw zrownowazonego rozwoju.

2. Ma swiadomos$¢ koniecznosci zwigkszania kompetencji zawodowych i osobistych, rozumie potrzebe i
zna mozliwo$ci ciggtego doksztatcania sie (studia drugiego i trzeciego stopnia, studia podyplomowe,
kursy).

3. Rozumie koniecznos¢ ochrony praw autorskich oraz jest gotow do przestrzegania zasad etyki
zawodowej, a takze dbatosci o dorobek i tradycje zawodu inzyniera budownictwa.

Metody weryfikacji efektéw uczenia si¢ i kryteria oceny
Efekty uczenia sie przedstawione wyzej weryfikowane sg w nastepujgcy sposob:

Jako forma pomiaru/oceny pracy studenta przeprowadzone jest - kolokwium zaliczeniowe (na ostatnich
zajeciach)

Skala ocen okre$lona % od:

90 bardzo dobra (A)

85 dobra plus (B)

75 dobra (C)

65 dostateczna plus (D)

55 dostateczna (E)

ponizej 54 niedostateczna (F)

Tre$ci programowe

Wyktad 1 - Wprowadzenie,

Wyktad 2 - Aspekty Prawne

Wyktad 3 - Normalizacja - wstep

Wyktad 4 - Normalizacja w budownictwie
Wykfad 5 - Umowy - wstep

Wyktad 6 - Negocjacje - wstep

Wyktad 7 - Umowy - omowienie

Wyktad 8 -Negocjacje - omdéwienie

Wyktad 9 - Negocjacje - praktyczne aspekty
Wykitad 10 - Normalizacja - praktyczne aspekty
Wyktad 11 - Przygotowanie uméw

Wyktad 12 - Negocjacje z kontrachentem
Wyktad 13 - Negocjacje z kontachentem ||
Wyktad 14 - Umowa a prawo

Wyktad 15 - Zaliczenie

Tematyka zaje¢

Wyktad 1 - Wprowadzenie,

Wyktad 2 - Aspekty Prawne

Wykiad 3 - Normalizacja - wstep

Wyktad 4 - Normalizacja w budownictwie
Wykfad 5 - Umowy - wstep



Wyktad 6 - Negocjacje - wstep

Wyktad 7 - Umowy - omowienie

Wykfad 8 -Negocjacje - omowienie

Wyktad 9 - Negocjacje - praktyczne aspekty
Wyktad 10 - Normalizacja - praktyczne aspekty
Wykiad 11 - Przygotowanie umow

Wyktad 12 - Negocjacje z kontrachentem
Wyktad 13 - Negocjacje z kontachentem ||
Wyktad 14 - Umowa a prawo

Wyktad 15 - Zaliczenie

Metody dydaktyczne

Dyskusja piramidowa; Dyskusja Panelowa; Klasyczna metoda problemowa; Gry dydaktyczne; Gietda
pomystow; Wyktad informacyjny; Wyktad problemowy; Wyktad konwersatoryjny; Tekst programowy;
Praca z ksigzkg; Pogadanka; Prelekcja odczyt

Literatura

Podstawowa

1. Bilinski T, Kucharczyk E., Prawo budowlane z omowieniem i komentarzem stan prawny na dzien 1
stycznia 2016 r., Oficyna Wydawnicza Uniwersytetu Zielonogoérskiego, Zielona Géra 2016

2. Waszczyk, M., & i Ekonomii, W. Z. (2001). KULTUROWE | SPOLECZNE ASPEKTY ZAWIERANIA
TRANSAKCJI W INTERNECIE.

3. Budzynski, W. (2009). Negocjowanie i zawieranie uméw handlowych, uwarunkowania, ryzyka,
putapki, zabezpieczenia.

Uzupetniajgca

1. Dz.U. 1994 nr 89 poz. 414, (gtéwne tredci przettumaczone na jezyk angielski)

2. Dz.U. 2015 poz. 1422, (gtdwne tresci przettumaczone na jezyk angielski)

3. Dubas, S., Nowotarski, P., & Milwicz, R. (2017, October). Formal and Legal Aspects of Buying and
Commissioning Flats. In IOP Conference Series: Materials Science and Engineering (Vol. 245, No. 3, p.
032089). IOP Publishing.

Bilans naktadu pracy przecietnego studenta

Godzin ECTS
taczny naktad pracy 0 0,00
Zajecia wymagajace bezposredniego kontaktu z nauczycielem 0 0,00
Praca wtasna studenta (studia literaturowe, przygotowanie do zajec 0 0,00
laboratoryjnych/¢wiczen, przygotowanie do kolokwiow/egzaminu,
wykonanie projektu)




